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Por que a Rede PetroRio? gl
O nosso estatuto

e Estimular a articulacao entre a oferta e demanda de produtos e servicos
para o setor de petroleo gas e energia, através da realizagao de negocios e
o desenvolvimento sustentavel das empresas associadas.

redepetrorio

Juntos somos mais fortes

* Interceder junto a drgaos financiadores, para o apoio a investimentos das
associadas.

e Estimular e promover a difusao de conhecimentos cientificos e
tecnologicos.

* Promover a uniao e o bom relacionamento entre as empresas filiadas;
entre as Redes Petro e as Instituicoes da cadeia de Oil&Gas.



Por que a Rede PetroRio? gl
O nosso estatuto

* Fomentar a implantacao de normas e procedimentos da
Qualidade/Certificacoes.

» Estimular encontros de negdcios, relacionamentos entre as associadas,
entre as Redes Petro e entre as instituicoes.

redepetrorio
Juntos somos mais fortes

* Promover, organizar e divulgar eventos técnicos e cientificos.
* Manter banco de dados com informacdes sobre demanda de servicos.
* Ser um canal permanente de comunica¢ao entre as associadas,

* Atuar na defesa da preservagao, conservacao do meio ambiente e na
promoc¢ao do desenvolvimento sustentavel.



Mais e melhores negécio

Ambiente com pessoas

para me ajudar a aprimorar

O meu negocio.

Uma equipe de vendas de

alto nivel.

Organizacao com regras e

metas. | /
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RELACIONAMENTOS
SAO IRRELEVANTES?
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BASTA TER UM BOM PRODUTO E
UMA BOA HISTORIA?



Compromisso

Atendimento
Preco
Pos-venda

Prazo

Experiencia de
de compra

Transparencia ‘




VENDAS

Ontem Hoje

Relacionamento

de longo prazo
com o cliente ¥

e/ou parceiro.

Contorno
de objecoe

Fechamento
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NETWORKING E
RELACIONAMENTO!




Como ser referenciavel?




- Participar das reunioes da RPR.

 Aproveitar os momentos de
networking antes e depois da
reuniao.

- Encontrar com associados e
conversar sobre os negoécios de
um e de outro.

- Entender as sinergias e como é

possivel referenciar os

colegas.

Fazer indicag&es de negoécios,

marcar a reuniao, ir junto,

eforcar.

fﬂ\ mpartllhar com os demais

| iSsociados cases de sucesso.
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Luiz Mauricio Janela
(21) 981286356
luizjanela@globalopsi.com

www.qglobalopsi.com
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